
Aufgaben 
• Beratung und Verkauf in unserer Ausstellung für  

Holz-Innenausbau, Bauelemente, Fliese/Sanitär
• Selbstständige Bearbeitung und Abwicklung von  

Angeboten, Aufträgen, Bestellungen und Retouren
• Entwicklung und Ausbau der Kundenbindung
• Aktualisierung und Pflege der Ausstellung
• Verhandlung mit der Lieferindustrie
• Definition des Lagersortiments
• Reklamationsbearbeitung
• Telefonische Kundenakquise

Profil 
• Abgeschlossene kaufmännische Ausbildung oder  

Ausbildung im Bauhandwerk
• Ausgeprägte Kundenorientierung 
• Sicherer Umgang mit modernen Kommunikationsmedien 

und Warenwirtschaftssystemen
• Eigenmotivation, Zielstrebigkeit, Flexibilität und  

Teamgeist
• Berufserfahrung, sowie Fach- und Produktkenntnisse  

im Bereich Bauelemente/Holz/Fliese wünschenswert

Beinbrech GmbH & Co. KG
Personalabteilung 
Schwabenheimer Weg 119

bewerbung@beinbrech.de

Beinbrech steht für innovative und nachhaltige Konzepte im Bereich Holz und Baustoffe. Seit 200 Jahren sind wir als 
überregionales Familienunternehmen mit einem umfassenden Sortiment im Holz- und Baustoffhandel erfolgreich. 
Mit ca. 320 Mitarbeitern und Mitarbeiterinnen an 5 Standorten in Südwest-Deutschland steht Beinbrech für Leistungs-
stärke, Kundenorientierung und professionellen Vertrieb.

Für unsere Niederlassung in Ramstein suchen wir ab sofort eine/n:

Wollen Sie Teil eines erfolgreichen Teams werden, in dem Eigenverantwortung und flache Strukturen groß geschrieben 
werden und die Vergütung leistungsorientiert ist? Dann senden Sie uns bitte Ihre vollständigen Unterlagen unter 
Angabe Ihrer Gehaltsvorstellung, vorzugsweise per E-Mail in einem pdf-Dokument, an bewerbung@beinbrech.de

Wir freuen uns darauf, Sie kennenzulernen!

FACHVERKÄUFER DEKORATIVER BEREICH (M/W/D)

Was wir bieten
• Unbefristeter Arbeitsvertrag
• Zulagen für die betriebliche Altersvorsorge
• 30 Tage Urlaub
• Jährliche Bonuszahlung
• Vergünstigter Wareneinkauf im Hause


